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A maganadomanyok vilagaban ma Magyarorszagon a kis adomanyozas a leginkabb kijart forras-
teremtési mod. Ezen a teruleten a 2010-es évektdl kezdve lathatunk jelent6s elmozdulast; és kilondsen
az utolsd par évben nétt nagy mértékben:

mind a szervezetek ez iranyu képessége és tudasa,

ezzel parhuzamosan pedig bizonyos tarsadalmi rétegek adakozé szandéka.

MIFRT FONTOSAK A KIS ADOMANYOK. ]

...6s ebbe a fundraising munkaba?
Eszkdzként szolgal a bevonasra és a szervezetlink koruli k6zosség épitésére.
A tdmogatas mellett remekul alkalmas a szervezeti Uzeneteink atadasara, tovabbitasara.
Inkluziv, vagyis nem csak vagyonos, de az ugyunkkel azonosuld, atlagos jovedelemmel rendelkezd
emberek is tudnak adakozni.

A KIS ADOMANY MINT BEVETEL

Stabil és viszonylag kiszamithato.
Skalazhato, vagyis hasonld kapacitassal egyre tobb tamogatét tudunk bevonni.
Altaldban nem dezignalt, tehat szabadon rendelkezhetiink, hogy mire forditjuk.

Ahogy minden mas forrasteremtési modnal megjegyezzuk, ez a tipusu fundraising is elssorban
. Es ha j6l végezziik ezt a munkat, a ma kis adomanyozéi kéziil fognak kikeriilni
a holnap kézepes adomanyozai.

EGY KIS ADOMANY!

A konkrét Osszegekben nagy széras mutatkozhat, és az adomany nagysagat a szervezet teljes
bevételéhez is érdemes viszonyitani. Egy kis adomany felsé hatara - egy kozepes méretl szervezet
esetében - jellemz8en a szervezet éves bevételének legfeljebb 1%-at éri el. Ha az alsé és a felsé
dsszeghatart nézzuk, 2025-ben évi gondolhatunk.



MIKRO VAGY KIS ADOMANY!

Bar nincs egyértelmU konszenzus a definicidkrol, de a valdsag jobb leirasara behozhatunk még egy
fogalmat, a mikro adomanyt. A mikro adomany altalaban egyszeri tamogatas egy sikeres kampany,
felhivas vagy a tdmogatot ért egyéb impulzus hatasara. Ha a fenti 6sszeghatarokat vesszuk alapul,
a érthetjuk alatta.

Ha helyesen végezzUk ezt a munkat, és folyamatosan novelni tudjuk a kis adomanyok szamat, stabil és
kiszamithato forrasként szolgalhatnak szervezetink szamara.

ha 500 kis adomanyozénk minden honapban atlag 2 ezer forinttal tdmogat minket, ez havi 1 millié

forint, vagyis

Akarhogy is vesszuk az 6sszegeket, érdemes (a kdzepes adomanyozoi segédletben is bemutatott)
" " gondolkodunk, vagyis mindig eggyel magasabb szintre ,léptetni” az adomanyozét -
természetesen a pénzugyi lehet&ségeihez mérten.

N\ M momivvos/

\  (soomivok -/
\KOZEP[SADOM[\NYOZOK /

NAGY
ADOMANYOZ0K

A fenti csoportok kdzott a legnagyobb atjarhatésag minden bizonnyal a mikro és a kis adomanyozék
kozott lesz. az alabbi tablazatban hasonlitottuk dssze a

kdzepes és nagy adomanyozdkkal folytatott fundraisinggel:



MIKRO £5 KIS ADOMANYOZGK

Altalaban online feliiletek, digitélis
eszkdzok. Esetenként személyes,
de csoportos eseményeken.

Online, digitélis, automatizalt;
alkalmanként események.

Megfelel6 kommunikaciés
feltletek és eszk6zok online
és offline. Kommunikacids és
fundraising munka legtobbszor
kampany jelleggel.

KOZEPES ADOMANYOZ0K

Mar meglévd kis adomanyozokbal
személyes csatornak épitésén
keresztul, valamint digitalis
eszkdzokon keresztul.

A tamogatok szamatol fuggben
részben automatizalt, példaul
hirlevél; nagyobb részben
személyre szabott.

Személyre szabott eszkdzok,
valamint kapcsolédé allando
kommunikacios és fundraising
kapacitas. Fundraiser vagy
fundraising csapat, a szervezeti
vezet§ és a képviseleti vezetdk
alkalmankénti becsatlakozasaval.

DOLGOZZUNK A KIS ADOMANYOZOKKAL!

Amikro és kisadomanyozdkat szamtalan csatornan, felileten és médon is bevonhatjuk. A legfontosabb
maodszertanielvalasztas minden bizonnyal az egyszeri (kampanyszerd) és afolyamatos adomanygydijtési

program kozott lesz.

A KAMPANYOK

Meghatarozott ideig tartanak.

Konkrét tevékenységre, egyszeri befektetésre

vagy azonnali szukségletre iranyul a
kapcsolddo kérés. (Kivétel ez aldl a

rendszeres tamogatok novelésére iranyuld

kampanyok.)

Legtdbbszor el6re meghatarozott 6sszeget

tlz ki célul.

NAGY ADOMANY0Z0K

Kodzepes adomanyozékbdl,
a személyes kapcsolat
elmélyitésével.

Teljes mértékben személyes és
személyre szabott, a tdmogatd
igényeire épitve.

Jelent@s és stabil fundraising
kapacitas, leginkabb csapat;
a szervezet vezetéjének
és képviseleti vezetSinek
részvételével.

A FOLYAMATOS ADOMANYGYUTTEST PROGRAM

Allandéjelenlét(j, nincs zaré datuma.

tamogatot.

A rendszeres adomanyozas felé ,tereli” a

Nem a sUrgdsség vagy az azonnali szukség

stabilitasra.

Uzenetére épit, sokkal inkabb a hosszu tavu

Mint dedikalt program, névvel és kulén

kommunikacios kerettel rendelkezik.

Az, hogy milyen mddszert valasztunk, fontos, hogy
valamint az éves forrasteremtési tervinkbe! Ezen kivul pedig az alabbi

forditsunk figyelmet:

Erthetd és ,vonzd” tartalmakkal, j6l megfogalmazott, vilagos lizenetekkel.



Vagyis az a kommunikacids anyag, amelyben megfogalmazzuk, hogy milyen problémara valaszol
a szervezetunk, ezt hogyan tesszik; és hogy miért minket valasszon a tamogato, illetve mi fog
valtozni a tdmogatasa altal.

Meglévg és leendd tamogatdink elemzése: demografia, szokasaik, lehetséges motivaciodjuk.

Megfelel§ csatornak és fellletek hasznalata az altaluk kinalt lehet8ségek és korlatok tukrében,
valamint a célkozonségek vonatkozasaban is. Néhany példa, hogy hol folytathatunk Kkis
adomanyozasi fundraisinget: weboldal, social media, hirlevél, crowdfunding platformok, telefon,
helyszini gyUjtések, események.

Mely mind a kommunikaciés, mind pedig a forrasteremtési csapattagokra vonatkozik, és nem
csupan a kis adomanyozo elsddleges bevonasara, hanem a kapcsolat fenntartasara és mélyitésére
is.

Ne feledjuk, hogy a kapcsolatapolas legnagyobb része digitalis és automatizalt lesz, éppen ezért
kulcsfontossagu, hogy rendelkezzink is, amelyek
megkonnyiti a munkat.
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